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安道麦 2019 年第四季度销售额创历史纪录 

以超 10 亿美元助力年度销售额探高 40 亿美元 

▪ 第四季度销售额达 10.35 亿美元，实现历史新高，以美元计算同比增长 7%，以固定汇率计算同比

增长 10%； 

‒ 几乎所有地区均实现业务强劲增长，欧洲、亚太区及北美尤为突出，新成员公司贡献卓著； 

‒ 由于荆州基地老厂区生产运行尚不平稳导致部分高需求产品供应不足，四季度影响销售额超

4000 万美元； 

▪ 2019 年全年销售额探高 40 亿美元，创历史纪录，以美元计算同比增长 3%，以固定汇率计算同比

增长 5%； 

‒ 全年销售额增长的驱动力来自于业务增长，由拉美区领涨，新成员公司助力加持；同时销售价

格坚挺走高，市场份额得以继续扩大； 

‒ 克服全年种种艰难挑战，包括上半年天气条件不利、供应严重受限（尤其是由于荆州基地老厂

区生产供应尚不平稳导致销售缺失超 2 亿美元）； 

▪ 第四季度毛利实现 3.13 亿美元，与 2018 年同期历史纪录持平； 

‒ 毛利率为 30.2％，2018 年同期为 32.4%； 

‒ 业务增长、产品组合优化以及价格小幅上调的积极贡献被采购成本增加和汇率不利影响抵消； 

‒ 荆州基地老厂区生产供应尚不平稳导致四季度毛利缩水 1600 万美元； 

▪ 2019 年全年毛利实现 12.8 亿美元，2018 年全年毛利为 12.91 亿美元； 

‒ 毛利率为 32.0％，2018 年同期为 33.3%； 

‒ 销售价格显著提升、业务增长以及产品组合优化带来的有利贡献未能完全抵消采购成本增加与

多种货币兑美元疲软的不利影响； 

‒ 荆州基地老厂区生产运行尚不平稳，全年影响毛利达 8000 万美元； 

▪ 第四季度息税折旧及摊销前利润（以下简称“EBITDA”）同比增长 16%，达 1.47 亿美元； 

‒ 得益于公司对营业费用的严格管控，EBITDA 利润率达到 14.2％，比 2018 年同期相比增加 1.0

个百分点； 

‒ 尽管荆州基地老厂区生产供应尚不平稳影响四季度 EBITDA 达 2600 万美元（包括相关停工费

用），仍实现同比增长； 

▪ 2019 年全年 EBITDA 超越 2018 年纪录，升至历史新高，实现 6.56 亿美元；  

‒ 面对全年种种艰难挑战，EBITDA利润率达 16.4%（2018 年为 16.5%）； 

‒ 荆州基地老厂区尚未完全平稳运行，影响全年 EBITDA达 1.11 亿美元； 

▪ 第四季度净利润实现 3500 万美元，2018 年同期净利润为 3800 万美元； 

‒ 受财务及税项费用增加影响，第四季度净利率为 3.4%，2018 年同期为 4.0%； 

‒ 荆州基地老厂区尚未完全平稳运行影响四季度净利润达 2000 万美元； 

▪ 2019 年全年净利润实现 2.08 亿美元，2018 年为 2.36 亿美元； 

‒ 全年净利润率 5.2%（2018 年为 6.1%），财务费用增加，但税项费用减少，部分增幅被抵消； 

‒ 荆州基地老厂区尚未平稳运行影响全年净利润达 8900 万美元。 
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中国北京及以色列特拉维夫，2020 年 3 月 30 日 —— 安道麦股份有限公司（以下简称“公司”，深证 

000553）于今日发布 2019 年第四季度及全年财务业绩快报。 

 

表 1 财务业绩概况 

调整后，百万美元  
2019年 

第四季度 

2018年 

第四季度 

变动% 

美元 
变动% 

固定汇率 

 2019年 

全年 

2018年 

全年 

变动% 

美元 

变动% 

固定汇率 

销售额  1,035 963 +7% +10% 
 

3,997 3,881 +3% +5% 

毛利  313 312 -   1,280 1,291 -1%  

毛利率  30.2% 32.4%    32.0% 33.3%    

息税前利润 (EBIT)  85 74 +15%   410 427 -4%  

EBIT利润率  8.2% 7.7%    10.3% 11.0%    

净利润  35 38 -9%   208 236 -12%  

净利率  3.4% 3.9%    5.2% 6.1%    

EBITDA  147 127 +16%   656 639 +3%  

EBITDA利润率  14.2% 13.2%     16.4% 16.5%    

每股收益 – 美元  0.0144 0.0157    0.0852 0.0963    

                 – 人民币  0.1031 0.1089    0.5867 0.6289   

 

本新闻稿中包含的各项利润表数据均为调整后的合并数据。有关调整后利润表数据与财务报表数据之间差异的详细说明和分
析，请参见本新闻稿附件《调整后利润表与财务报表中的利润表数据差异分析》。基本每股收益与稀释每股收益金额相同。 

本新闻稿假设以权益结算股权支付对 2019 年长期激励计划金额进行了调整，为保持口径统一，本新闻稿中的 2018 年息税前
利润、EBITDA 以及净利润在此前披露数据的基础上进行了相应调整。 

本新闻稿中 2019年第四季度和全年数据包含了 2019年完成收购的子公司业绩，但 2018年同期数据未包含。因收购安邦属于
“同一控制下企业合并” ，经审计的财务报告中的 2018 年数据按照假设该收购于 2018 年 1 月 1 日前已完成合并了安邦数据
（收购于 2019 年 3 月完成）。 

 

对于公司业绩，安道麦候选董事长傅文德（Erik Fyrwald）表示：“面对市场存在的一些重大挑

战，安道麦创造了销售额新纪录，年复一年勇攀新高。先正达集团迎来安道麦，而我又有幸候选担任

公司董事长，都令我激动不已。多年来我一直都很钦佩安道麦及其持续实现盈利增长的骄人历史。安

道麦是全球领先的非专利作物保护公司之一，并将成为新成立的先正达集团重要的一份子。有了安道

麦一起同舟共济，先正达集团必将在成为全球最大农业科技与服务企业的航程中一路向前。” 

安道麦总裁兼首席执行官多明阁（Ignacio Dominguez）补充道：“第四季度业务稳健增长，使我

们在全球作物保护市场充满挑战的一年里又一次创下全年销售额新高。在翰林先生（Chen Lichtenstein）

的领导下，安道麦敏捷灵活的各个团队在世界各地坚韧拼搏，专注执行，有力应对着市场不利条件，

使公司继续保持增长势头。而今我充满期待继续夯实基业，领导公司翻开增长新篇章。” 

公司业绩与市场环境  

2019年，植保行业在全球许多地区经历了严峻的天气条件，尤以北美洪灾、东南亚及澳大利亚的

干旱影响最为突出，导致植保产品施用受限，收获时间推迟，重点作物种植面积缩小。 

欧洲渠道库存继续保持在高位，限制了渠道销货效率，致使销售价格与利润水平承压。 
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中美贸易紧张态势继续影响全球农作物贸易格局，最为突出的表现是中国进口大豆的需求从美国

转移，南美大豆种植者因此受益。 

尽管遭遇这些市场不利因素的挑战，公司第四季度和全年销售额创历史纪录，主要驱动力来自业

务强劲增长、价格上涨以及差异化新产品上市，支撑了公司在全球市场提高渗透率，继续提升市场份

额。 

公司继续严控成本，并在需求条件允许的情况下提高价格，以此尽可能减轻主要由中国国内加强

环保监管导致部分原材料和中间体短缺的持续影响。虽然2019年下半年有部分产品产能回归，但采购

成本与上年相比总体仍然走高。 

展望未来，公司认为供需两方面均存在诸多挑战，包括：当前新冠肺炎疫情带来的影响，荆州基

地生产设施在一季度大部分时间运行暂停产生较高停工费用，以及多国货币兑美元（尤其是巴西雷亚

尔）贬值。由于中国国内疫情逐步得到良好控制，公司生产设施以及中国国内的大部分供应商纷纷复

产，国内物流及供应渠道恢复畅通。尽管受此次疫情影响，多个地区的物流和供应链越来越受到限制，

目前公司在全球的主要生产设施继续保持运行。 

上述因素预计会对2020年第一季度业绩产生重大负面影响，并有可能延续至以后。由于疫情形势

不断变化，关于2020年其余季度受影响情况，公司将继续密切关注未来几周乃至数月的形势发展，在

2020年一季度报告中更新相关情况。公司针对疫情爆发积极开展应对措施，确保员工健康安全，并竭

尽所能减少公司业绩受到的影响。 

主要财务数据 

第四季度销售收入增长至10.35亿美元，创历史同期最高纪录，按美元计算同比增长7%，按固定

汇率计算同比增长10%。 

受业务强劲增长推动，第四季度销售额表现出色。得益于2020年种植季提前启动，欧洲业绩尤为

引人注目；拉美、北美及亚太也表现不凡。虽然总体实现强劲增长，但因荆州基地老厂区仍在恢复生

产的进程中，运行尚未完全平稳，限制了众多市场部分高需求产品的供应，第四季度影响销售额4200

万美元。此外，美元对全球大多数货币走强（特别是巴西雷亚尔）进一步拖累销售额增长。 

公司在2019年全年继续保持了增长势头，在新成员公司贡献的支持下，销售收入以美元计算同比

增长3%，以固定汇率计算同比增长5%，以略微低于40亿美元达到有史以来最好水平。公司克服全年

面临的诸多严重不利因素，包括供应持续受限，特别是荆州基地老厂区生产供应尚未平稳致使销售缺

失2.04亿美元；以及许多地区遭遇恶劣天气条件。 

第四季度毛利达到3.13亿美元（毛利率为30.2%），与2018年同期的3.12亿美元（毛利率为32.4%）

持平。本季度的强劲业绩得益于产品组合优化以及价格有所上调的共同作用，补足了荆州基地老厂区

生产的产品销售缺失造成的1600万美元毛利缺口、以及采购成本增高和多国货币疲软造成的负面影响。 

全年毛利为12.8亿美元（毛利率32.0%），2018年为12.91亿美元（毛利率33.3%）。市场对公司差

异化产品需求强劲，新成员公司贡献得力，价格显著提升，从而合力抵消了大部分因荆州基地老厂区

生产的产品销售缺失造成的8000万美元毛利损失、采购成本增加以及多种货币疲软产生的不利影响。 
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营业费用：公司继续严格控制营业费用，同时也支撑着扩大销售的需要，并计入新成员公司费用

以及荆州基地老厂区停工费用（四季度为900万美元，全年为3500万美元）。 

第四季度营业费用总额为2.27亿美元（占销售额22.0%），2018年同期为2.38亿美元（占销售额

24.7%）；全年营业费用总额为8.7亿美元（占销售额21.8%），2018年同期为8.64亿美元（占销售额

22.3%）。在公司严格控费的基础上，营业费用占比下降亦部分由于美元走强以及2019年上半年土地

征用收益。2018年四季度及全年营业费用金额在此前披露数据的基础上进行了调整（四季度调整700

万美元，全年调整1300万美元），以便统一2018年及2019年均假设以权益结算股权支付调整长期激励

计划。2018年营业费用所做调整会影响营业利润、EBITDA以及净利润科目，因此前述项目均已对此

前的披露数据进行了调整。 

第四季度销售费用为1.51亿美元（占销售额14.6%），2018年同期为1.66亿美元（占销售额

17.2%）；全年销售费用为6.23亿美元（占销售额15.6%），2018年为6.31亿美元（占销售额16.2%）。

虽然新增新成员公司的相关费用，得益于公司严控费用，同时由于物流费用因荆州基地老厂区生产运

营尚不平稳而降低，第四季度及全年销售费用占销售额比重显著改善。 

在新增新成员公司费用的情况下，第四季度管理费用为3800万美元（占销售额3.7%），全年为

1.39亿美元（占销售额3.5%），与2018年第四季度的3800万美元（占销售额3.9%）及全年的1.38亿美

元（占销售额3.6%）基本持平。 

第四季度研发费用为1700万美元（占销售额1.6%），全年为6300万美元（占销售额1.6%），2018

年第四季度和全年分别为1600万美元（占销售额1.6%）及6600万美元（占销售额1.7%）。 

第四季度息税前利润（EBIT）同比增长15%，达到8500万美元（EBIT利润率8.2%），2018年同

期为7400万美元（EIBT利润率7.7%）；全年息税前利润为4.1亿美元（EBIT利润率10.3%），2018年全

年为4.27亿美元（EBIT利润率11.0%）。荆州基地老厂区尚未完全平稳运行，第四季度影响息税前利

润2600万美元，全年影响1.11亿美元（包含停工费用）。 

第四季度EBITDA为1.47亿美元（EBITDA利润率14.2%），相较2018年同期1.27亿美元（EBITDA

利润率13.2%）同比增长16%；全年EBITDA为6.56亿美元（EBITDA利润率16.4%），相较2018年全年

6.39亿美元（EBITDA利润率16.5%）同比增长3%。荆州基地老厂区尚未完全平稳运行，第四季度影响

EBITDA 2600万美元，全年为1.11亿美元（包括停工费用）。 

财务费用及投资收益：第四季度财务费用及投资收益净额总计3800万美元，全年为1.6亿美元；

2018年第四季度及全年分别为3400万美元和1.3亿美元。 

第四季度财务费用同比增加主要受借贷水平增加影响。全年财务费用同比增加的原因包括：借贷

水平增加；人民币在2019年走软的趋势不及2018年显著，对资产负债表头寸产生影响；此外还有与

《国际财务报告准则第16号——租赁》/《企业会计准则第21号——租赁》相关的会计准则变化带来的

影响；另一方面，与以色列消费者价格指数（CPI）挂钩、以以色列谢克尔发行的公司债券的相关融

资成本因CPI下降同比减少，一定程度上抵消了财务费用的增加幅度。 

税项费用：第四季度税项费用净额为1200万美元，全年税项费用净额为4200万美元；2018年第四

季度及全年分别为200万美元及6100万美元。 
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2018年第四季度税项费用同比明显较低的原因是当期来自税率较低区域的应税利润占比更大。

2019年全年公司应纳税所得额下降，因而计入的税项费用减少；而2018年全年税项费用较高是由于当

年巴西雷亚尔贬值导致以当地货币计价的非货币性资产价值减少（对现金流无影响）。 

第四季度净利润为3500万美元（净利率3.4%），2018年同期为3800万美元（净利率3.9%）；全年

净利润为2.08亿美元（净利率5.2%），2018年全年为2.36亿美元（净利率6.1%）。荆州基地老厂区尚

未完全平稳运行，四季度影响净利润2000万美元，全年影响为8900万美元。 

2019年12月31日，公司营运资金为20.97亿美元（包括新成员公司带入6600万美元），2018年同时

点营运资金为17. 07亿美元。营运资金同比增加是由于公司四季度增长强劲促使应收账款增加，而另一

方面，供应环境紧张导致公司的供应商构成发生变化，应付账款天数略有下降。此外，剔除新成员公

司存货水平后，受采购成本增加的影响，公司存货金额与上年同一时点相比仅略有增加。 

现金流：第四季度公司创造经营活动现金流1.07美元，全年1.17亿美元；2018年第四季度及全年

分别创造7900万美元和3. 01亿美元。第四季度经营活动现金流同比增加的主要原因是业绩强劲与严控

营运资金。全年经营活动现金流同比减少的主要原因是受荆州基地老厂区生产运营尚不平稳影响，全

年利润同比下滑，以及营运资金增加。 

第四季度用于投资活动的净现金流为1.44亿美元，全年为3.89亿美元；2018年第四季度及全年分

别为5700万美元和1. 42亿美元。第四季度及全年的投资活动包括：中国区生产与环保设施搬迁及升级

改造投资增加，以及支付收购项目。而2018年，公司剥离部分产品实收的一次性现金超过公司在欧洲

接受先正达转移近似产品支付的金额（与欧盟委员会批准中国化工集团收购先正达相关）。 

第四季度消耗自由现金流7800万美元，2018年同期消耗1400万美元，主要原因是投资金额增加以

及支付收购项目。2019年全年消耗自由现金流3.68亿美元，2018年全年创造自由现金流7900万美元，

同比变动体现了营运资金增加、2019年收购项目以及2018年剥离部分资产带来的净现金流入的影响。 

财务杠杆：截至2019年12月31日资产负债表净负债为10.55亿美元，2018年年底净负债为4.57亿美

元，主要体现了公司经营活动现金流减少、支付收购项目并承担新成员公司债务、为扩充产品线及加

强其他增长要素进行资本性投入以及支付分红的影响。 

业务动态 

公司发展项目进展 

2019年，安道麦为落实增长战略推进了一系列收购与投资项目。第四季度，公司收购两家公司，

分别是：秘鲁植保公司 AgroKlinge（拥有覆盖秘鲁全国、在当地首屈一指的商务平台，为当地农民提

供全面的植保解决方案）以及法国-瑞士公司 SFP”（将加强安道麦在欧洲市场专营植物生长调节剂与

杀菌剂的实力）。此外，公司还收购了罗马尼亚领先农资经销商之一 Agricover SA公司的少数股权。 

2019年伊始，安道麦完成另外两项收购，即第一季度收购 Bonide Products Inc.和江苏安邦电化有

限公司。Bonide是美国一家为家庭与园艺市场提供杀虫剂解决方案的本地供应商；安邦具备后向整合

生产优势，生产的关键原药广泛应用于全球植保市场。 
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创新、研发与登记项目进展 

2019年公司在开发先进产品组合方面取得显著进展，充实现有产品线，加强全球植保市场地位，

其中重点产品包括： 

• ARMERO®（丙硫菌唑和代森锰锌复配而成的广谱内吸性杀菌剂）在巴拉圭首发上市，是安

道麦向全球市场推出的第一款含有丙硫菌唑的产品； 

• BRAZEN®(春小麦和大麦除草剂)在加拿大上市，为唑啉草酯提供了全球首个替代供应来源；

唑啉草酯用于防治禾本科杂草，适用春小麦和大麦，是一款出色的苗后除草剂，在安道麦产

品上市前市场仅有单一供应来源； 

• BARAZIDE®（差异化复配杀虫剂，专治鳞翅目害虫，可用于多种作物）在印度上市；

PLEMAX®（广谱复配杀虫剂）在土耳其上市；两款产品均含有安道麦专有原药氟酰脲，通

过与其他互补性原药复配形成独特混剂，实现双重作用机制以扩大应用覆盖； 

• COMISSARIO®（双元复配杀虫剂，用于棉花种植）在巴西上市； 

• FOLPAN®（安道麦专利杀菌剂，用于防治小麦抗性叶枯病）在德国上市； 

• MERPLUS®（核果类差异化杀菌剂，有效防治苹果黑星病）在欧洲上市； 

• EXELGROW®（以海藻为基础的独特生物刺激素，促进植物生长）在欧洲上市。 

此外，安道麦与特拉维夫大学在第四季度宣布成立“安道麦创新给药与制剂技术研究中心”。这一

独特的研究与教学中心将借助产学强强联合，专注为植保产品开发创新型给药系统。该中心的成立与

安道麦专注于下一代差异化、先进植保制剂技术与给药系统的愿景息息相关。 

中国区运营设施搬迁与升级改造项目进展 

安道麦继续推动位于湖北省荆州市以及江苏省淮安市的两个基地的生产与环保设施搬迁与升级改

造。 

公司计划通过升级工艺与技术（包括应用自动化控制与数据系统、增加机械与实验设备、关停利

润低廉的生产线等）大幅提升运营效率。由于公司目前进入老厂区搬迁的最后阶段，荆州新厂区的搬

迁装置预计于2020年下半年投入运行，公司于2019年四季度计提与荆州基地和淮安基地老厂区关停设

施有关的资产减值准备（非现金性，包括实施成本）共计约5000万美元。此外，随着厂区升级及自动

化水平的提高，厂区队伍将提高技术水平，精简人员，预计于2020年底基本完成此项工作。为此，公

司于2019年四季度计提一次性员工安置费用共计3500万美元。 

从2020年开始，上述举措预计每年将为公司节约3400万到4700万美元，包括大部分停工费用将不

再产生（2019年该项费用约为4200万美元）。 

公司计划荆州基地于2020年年底完成大部分搬迁工作，新厂区投入运行；淮安基地于2021年年中

完成大部分搬迁工作，新厂区投入运行，实现成本节约、效率提升的目标。新厂区升级改造后将比老

厂区创造更高利润，并准备好承接从公司雄厚的在研产品中优选出的更多新原药的投资生产。 
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长远来看，在获得所需审批的前提下，公司将努力促成腾退厂区的商业性开发，从而收回厂区升

级与搬迁所需的其余投资，实现商业性开发产生的收益有望在未来若干年记入公司的列报净利润。 

新冠病毒疫情影响 

因2020年年初湖北省爆发新型冠状病毒疫情，荆州基地逐步恢复生产的进程自1月下旬开始到2月

底期间被迫中断。虽然荆州基地已重新复产，此前临时停产仍将产生停工费用。虽然湖北省物流正逐

步放开，部分限制措施仍然存在，影响货物到港口的自由运输。 

公司位于淮安市的生产基地自2020年伊始至今持续运营，未受到任何严重干扰。相关供应与运输

线路保持畅通。 

受疫情影响，由公司全球经销网络销售、从中国国内第三方采购的部分原材料和中间体供应重新

有所趋紧。 

为此，公司积极采取管理措施，在保障员工平安的同时减少疫情对业绩的影响，具体措施包括：

扩大和加强经销渠道；尽可能利用快速运输方式；与供应链合作伙伴协同行动；尽可能提高销售价格

以传导物流费用上涨。 

安道麦成为先正达集团成员 

2020年1月，安道麦宣布加入新近成立的先正达集团（简称为“先正达集团”），贡献独特力量。作

为一家农资行业领军企业，先正达集团由中国化工集团与中化集团旗下农业板块业务组建而成，包括

安道麦、先正达以及中化集团农业相关业务，有望成为世界首屈一指的农资企业集团，涵盖植保、种

子、化肥及其他农业与数字技术，同时利用先进的分销网络惠及全中国的农民。 

伴随中国化工集团将其持有的公司股份划转至先正达集团，安道麦将成为这一行业新领袖的成员

公司。本次股份划转不会造成公司实际控制人出现变化。安道麦将继续设总部于以色列，在深圳证券

交易所公开交易，并保持其独有的品牌和市场定位。 

安道麦前任总裁兼首席执行官翰林（Chen Lichtenstein）被任命为先正达集团首席财务官，负责战

略与整合，履新之后将常驻瑞士巴塞尔开展工作。中化集团兼中国化工集团董事长宁高宁担任先正达

集团董事长。安道麦股权划转至先正达集团完成后，翰林将继续担任安道麦董事；同时，先正达集团

首席执行官傅文德（Erik Fyrwald）接替杨兴强担任安道麦董事长。 

先正达集团成员公司之间的协作在过去一年取得显著进展，通过交叉销售等方式创造了可观的额

外销售收入、并节约了采购以及运营成本。先正达集团的成立将进一步促进公司间协调一致，充分利

用协同增效良机加强价值创造。
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区域销售业绩 

 

欧洲：按固定汇率计算，四季度欧洲销售额比2018年同期增长16.4%。业务大幅增长带动了销售

额表现强劲，抵消并且超越了价格下降的不利影响。尽管供应形势仍旧紧张，第三、第四季度销售额

走强使欧洲在2019年全年的销售额以固定汇率计算同比仅减少3.7%，恢复上半年受供应及天气影响损

失的大部分业绩。 

尽管甜菜价格下降影响农民收益，英国降水过量限制了冬季谷物的种植，但北欧地区第四季度在

德国、俄罗斯及乌克兰等大多数重点市场内都增长强劲。 

尽管南欧部分地区的种植季因冬季降水过多、引发洪水冲毁农田而延迟，公司本季度在南欧仍然

实现稳健增长，市场份额继续扩大。法国、西班牙与葡萄牙业绩尤为瞩目。 

受2019年全年汇率变动不利因素的影响，按美元计算，第四季度欧洲销售额较2018年同期增长

14.1%，全年同比下滑2.6%。 

北美：按固定汇率计算，第四季度销售额同比增长10.4%，全年同比增长7.0%。尽管荆州基地老

厂区产品供应受限导致部分销售额损失，业务增长（主要为消费者和专业解决方案业务）与销售价格

上涨合力促成第四季度的增长。 

Bonide的加盟，以及公司新收购的安邦基地（位于江苏淮安）具备后向整合优势的产品销售贡献，

有力地夯实了北美全年业绩；另一方面，美国上半年遭遇历史性洪灾，全球贸易紧张局势冲击美国农

业，以及荆州基地老厂区生产的产品销售额缺失对北美全年业绩产生负面影响。 

以美元计算，北美销售额四季度同比增长10.5%，全年同比增长6.9%。 

拉美：按固定汇率计算，拉美销售额第四季度同比增长10.1%，全年同比增长14.2%。尽管拉美全

区遭遇了严重干旱，区域内的主要国家均实现了业务强劲增长，同时通过提升销售价格，化解并超越

了供应持续受限的不利影响。 

第四季度公司在巴西继续保持增长，差异化产品组合业绩突出，包括：GALIL®（可防治多种大

田和蔬菜害虫的广谱杀虫剂）以及TRIVOR®（针对刺吸式口器害虫灭杀速度快、应用范围广的独特杀

 

 2019年 

第四季度 

百万美元 

2018年 

第四季度 

百万美元 

固定汇率 

同比变动 

美元 

同比变动 
 

2019年 

全年 

百万美元 

2018年 

全年 

百万美元 

固定汇率
同比变动 

美元 

同比变动 

欧洲  214 188 +14.1% +16.4%  1,030 1,058 -2.6% -3.7% 

北美  226 204 +10.5% +10.4%  786 735 +6.9% +7.0% 

拉美  365 347 +5.0% +10.2%  1,022 935 +9.3% +14.2% 

亚太  136 124 +10.3% +11.5%  633 610 +3.6% +7.2% 

   其中：中国  59 43 +0.6% +2.2%  314 275 +4.6% +7.9% 

印度、中东与非洲  94 100 -6.1% -7.6%  526 543 -3.0% +0.6% 

总计  1,035 963 +7.5% +9.8%  3,997 3,881 +3.0% +4.9% 
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虫剂）。尽管大豆和玉米等重点作物的种植季因旱情延迟，棉花种植面积减少，荆州基地老厂区产品

缺失也导致了销售受损，但巴西克服了上述不利因素实现增长。 

随着公司在拉美继续推广差异化产品组合，四季度业绩表现令人瞩目的国家还有秘鲁、哥斯达黎

加及巴拉圭。安道麦首款以自产丙硫菌唑为基础的混剂ARMERO™于四季度在巴拉圭上市，标志着公

司从此敲开10亿美元市场的大门；此外，公司在厄瓜多尔推出了EXPERTGROW®系列生物刺激素以及

蔬菜用杀虫剂 KADABRA®；并且向玻利维亚推出专治亚洲大豆锈病的独特三混杀菌剂CRONNOS®。 

2019年巴西再次实现优异亮眼的全年增长业绩，其中CRONNOS®贡献卓著；拉美区域内包括阿根

廷、哥伦比亚及秘鲁在内的其他重点市场也都以强劲业绩与巴西交相辉映。 

按美元计算，与2018年同期相比，四季度拉美销售额增长5.0%，全年增长9.3%，主要反应了该区

域各国货币普遍对美元疲软，尤以巴西雷亚尔最为突出。 

亚太：按固定汇率计算，第四季度亚太销售额较2018年同期增长11.5%，全年同比增长7.2%。业

务增长虽然被价格下滑部分抵消，但仍然驱动该区域第四季度销售额实现增长。纵观全年，公司通过

业务增长，继续提升销售价格，弥补了荆州基地老厂区产品供应受限的影响，实现销售额同比增长。 

安道麦中国在第四季度和全年均实现了扎实的业务增长；尽管某些地区出现的旱情影响了麦田除

草剂的应用量，但新收购公司安邦所生产的产品业绩表现令人欣喜，有力地支持了整体增长。中国市

场对安道麦差异化品牌制剂产品的需求持续强劲，除荆州基地老厂区产品以外的其他品牌制剂业务年

度销售额增幅超过20%。第四季度安道麦在中国新上架两款冬小麦除草剂，2019年全年上市新产品数

量达到14个。 

主要得益于有利的天气条件，新西兰、印尼及日本全年实现强健增长；澳大利亚业绩表现韧性十

足，逐步从全年极端天气条件的打击中复苏。 

第四季度公司在泰国获得新登记证的产品包括：FIREPOWER®（用于多种作物的广谱除草剂）以

及HAMPER®（防治马铃薯蓟马的杀虫剂）。 

受本地货币走软影响，按美元计算，亚太区四季度销售额较2018年同期增长10.3%，全年同比增

长3.6%。 

印度、中东及非洲：按固定汇率计算，四季度销售额较2018年同期下降7.6%，但全年同比持平。

四季度与全年公司在这一区域业务均受到荆州基地老厂区重点产品供应不足的影响。 

得益于季风雨季影响，第四季度公司的品牌产品在印度市场实现强健增长；另一方面，荆州基地

老厂区大包装原药产品销售缺失部分抵消了上述增幅。面对严重旱情，南非实现稳健业绩。 

全年公司在印度和土耳其的品牌业务再次实现了强劲增长，抵消了荆州基地老厂区产品供应不足

导致的销售缺失影响。新近上市的差异化产品为公司做出有力贡献，包括：NIMITZ®系列产品以及在

印度上市的两款差异化杀虫混剂TAKAF®与ZOHARTM。 

按美元计算，整个区域四季度较2018年同期下降6.1%，全年同比下降3%，反应出当地货币全年

走软（特别是土耳其里拉）。 
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各业务板块销售收入  

第四季度各业务板块销售额  

  
 2019年四季度 

百万美元 
占比 

  

  

 2018年四季度 

百万美元 
占比 

作物保护产品  941 90.9%  900 93.5% 

精细化工产品  94 9.1%  63 6.5% 

总计  1,035 100.0%  963 100.0% 

 

第四季度各产品类别销售额 

  
2019年四季度 

百万美元 
占比 

  

  

 2018年四季度 

百万美元 
占比 

除草剂 428 41.3%  419 43.5% 

杀虫剂 294 28.4%  289 30.0% 

杀菌剂 220 21.3%  193 20.0% 

精细化工产品 94 9.1%  63 6.5% 

总计 1,035 100.0%  963 100.0% 

注：按产品类别划分销售额是为了方便读者了解更多公司信息，公司不按此分类进行管理或做出经营决策。 

 

全年各业务板块销售额  

  
2019年全年 

百万美元 
占比 

  

  

2018年全年 

百万美元 
占比 

作物保护产品 3,611 90.4%  3,617 93.2% 

精细化工产品 385 9.6%  264 6.8% 

总计 3,997 100.0%  3,881 100.0% 

 

全年各产品类别销售额 

  
2019年全年 

百万美元 
占比 

  

  

2018年全年 

百万美元 
占比 

除草剂 1,720 43.0%  1,770 45.6% 

杀虫剂 1,140 28.5%  1,110 28.6% 

杀菌剂 752 18.8%  736 19.0% 

精细化工产品 385 9.6%  264 6.8% 

总计 3,997 100.0%  3,881 100.0% 

注：按产品类别划分销售额是为了方便读者了解更多公司信息，公司不按此分类进行管理或做出经营决策。 

 

 

 



 

 

11 

更多信息 

        公司所有文件，以及当期主要财务数据的幻灯片均登载于公司网站：www.adama.com。 

 

## 

关于安道麦 

作为全球植保行业的领军企业，安道麦股份有限公司为世界各地的农民提供除草、杀虫及杀菌

的解决方案。安道麦是全球拥有最广博且多元化原药产品的企业之一，研发实力雄厚，生产设施与制

剂工艺走在世界前列；在企业文化上倡导赋权增能，鼓励活跃在各个市场前沿的安道麦人倾心听取农

民意见，在田间激发创想。安道麦凭借于此奠定了独特的市场定位，以丰富、独特的复配种类和制剂

技术以及高质量的差异化产品为基础，将解决方案交付给全球100多个国家农民和客户，满足他们的

多样需求。如需了解更多信息，请访问我们的网站 www.adama.com，或通过 Twitter® 账户

@AdamaAgri关注公司动态。 

 

 

联系人： 

Ben Cohen 王竺君 

全球投资者关系经理 中国投资者关系经理 

邮箱：ir@adama.com 邮箱：irchina@adama.com 

 

http://www.adama.com/
http://www.adama.com/
https://twitter.com/AdamaAgri
mailto:ir@adama.com
mailto:irchina@adama.com
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